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A CHI E RIVOLTO

Cantine provenienti da tutta Italia interessate ad

avviare o espandere il proprio mercato in USA.

TARGET

Buyer in cerca di prodotti italiani selezionati da
diverse aree:

= North East Cost: New York, New Jersey,
Connecticut, Massachusetts, Washington D.C.

» South East Cost: Florida, Georgia

= Midwest: lllinois, Indiana, Wisconsin, Missouri,
Michigan, Minnesota

= South: Texas, Louisiana

= West Coast: California, Nevada, Washington

PERCHE USA

Gli USA rappresentano il primo mercato
per consumo a livello mondiale e quello
con maggiore possibilita di crescita, in cui
i vini italiani raggiungono quasi un terzo
del totale dei vini importati.

Anche nella contingenza attuale i consumi
di vino restano consistenti e si segnala un
forte incremento degli acquisti online.

CON QUALI VINI

| vini frizzanti sono cresciuti molto negli
ultimi 5 anni e i vini fermi hanno visto il
mantenimento di prodotti gia noti e
affermati nel mercato come Pinot Grigio,
Chianti, Brunello, ma anche la crescente
presenza di molti altri tipi di vini
provenienti da: Sicilia, Veneto, Piemonte
e Trentino-Alto Adige, che si confermano
le regioni da cui derivano le maggiori
importazioni con oltre 1'80% del totale di
vino italiano.

Si registra inoltre un interesse sempre piu
forte per le denominazioni del Sud ltalia.




COME FUNZIONA - FASE 1

i COMPILA IL MODULO DI PRE- ADESIONE
§ 4 MAGGIO -15 GIUGNO

Le cantine possono candidare / S TI COMUNICHIAMO LESITO

gratuitamente la propria azienda Y ENTRO IL10 LUGLIO . | h I
compilando il modulo di pre-adesione. Opo aver sottoposto ai buyer le schede delle

aziende, diamo esito della loro selezione alle
cantine. Ogni cantina riceve comunicazione sulla
quantita di buyer da cui e stata selezionata per
ogni Stato del Tour scelto (ed eventuali altri).

Sul modulo occorre indicare la propria
preferenza per Stati del Tour e quantita di
appuntamenti desiderati.

Presentiamo quindi la nostra proposta

2 NOI VERIFICHIAMO LA COMPATIBILITA economica basata sugli appuntamenti
confermati e accettati dalla cantina (minimo 3).
| - Sottoponiamo company profile e listino
prezzi delle cantine ai buyer in cerca di ¥ %« CONFERMA LA TUA ADESIONE
nuovi prodotti da inserire nel proprio ﬁ ENTRO IL17 LUGLIO S_/

portfolio, cosi da selezionare solo quelli
davvero interessati.

Per confermare, le cantine selezionate P—
devono compilare il modulo di adesione

“* e versare la quota di partecipazione.




COME FUNZIONA - FASE 2

. ORGANIZZIAMO IL CALENDARIO DEGLI -
APPUNTAMENTI INCONTRA | BUYER =4
Inb I3 di bilita dei b dell AGOSTO-SETTEMBRE-OTTOBRE

nbasea T 'sponibilita del uyg;re | < de o di Realizziamo gli incontri online,
cantine selezionate, costruiamo il calendario di circa 40 minuti per ogni appuntamento.
appuntamenti.
A . 1 , Ci occupiamo noi di avviare I'incontro e
ques.to pu‘nto,'mwam‘o alle cantlpe siamo a disposizione in caso di necessita.
partecipanti la lista dei buyer che incontreranno.
. / Cl OCCUPIAMO DEL FOLLOW-UP
" SPEDIAMO | TUOI VINI
. o _ * Supportiamo la tua cantina anche nella fase di
| Le spese di spedizione del vino non sono follow-up: ti diamo un primo riscontro ad una
incluse nella quota di iscrizione. Tuttavia, per settimana dall’ultimo degli incontri fissati per te
agevolare la logistica, anche per le restrizioni e un ulteriore riscontro dopo un mese, per
del mercato, gestiamo noi |a spedizione dei assicurarci che nessuna opportunita vada
campioni. oerduta.
“~
Le relative spese sono rifatturate alle aziende I/()-E
a consuntivo. LI




COSTI DI PARTECIPAZIONE LA PARTECIPAZIONE INCLUDE

Invio ai buyer del materiale
della cantina: company
profile, schede tecniche,

= 3 APPUNTAMENTI 1.000 € + IVA listino prezzi completo

Analisi dell’azienda e

= 4 APPUNTAMENTI 1.200 € + IVA matching

Almeno 3 appuntamenti

= 5 APPUNTAMENTI 1.400 € + IVA online Tto con i buyer

Presentazione ai buyer di 3
etichette

Primo follow-up dopo ciascun
In caso di interesse per piu di 5 appuntamenti appuntamento

Enora proporra una quotazione dedicata

Supporto ulteriore dopo 1
mese dagli incontri




Chiamaci al
+39 335-7481353
+39 331-5712794

PER ADERIRE

Invia il modulo di pre-adesione a

INFO@ENORA.WINE

ENORA WINE TOUR
USA
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